PLANO DE AULA CURSO DE

» Uma das areas mais dindmicas do setor de servigos é o Marketing. As tarefas englobam

Tais acOes visam projetar a imagem da empresa e alavancar vendas.

O curso é composto por 6 madulos, sendo eles:

v Marketing Digital;

v" Google Adwords; e
v' Técnicas de Vendas.

Modulo 1 — Marketing Digital

aplicar o Marketing Digital da melhor forma em uma empresa, sendo vocé um profissional

da area de Marketing, ou mesmo o dono de uma empresa, preocupado em posiciona-la no




Aula 4: Facebook
Aula 5: Instagram

Aula 6: Conteudos Atrativos para Redes Sociais 1

Aula 9: Google Analytics
Aula 10: Como vender mais e atrair mais Leads

Mddulo 2 — Facebook Business

alcance para suas publicacGes e muito mais que vocé descobrira. A seguir o contetido de
cada aula.

v Aula 4: Identificando os tipos de Clientes

v Aula 5: Como evitar insatisfacdo e como Organizar Fluxo de Ligacdes

v" Aula 8: Etica e Ergonomia

Modulo 3 — CorelDraw X8

E um aplicativo de ilustracdo trivial vetorial e layout de pagina que possibilita a criacdo e a
manipulacdo de varios produtos, como por exemplo: desenhos artisticos, publicitarios,




Aula 3: Ferramentas Fundamentais

Aula 6: Preenchimento e Texto

Aula 7: Texto avancado 1

Aula 9: Curvas, nds e posicoes

Aula 10: Numeragdo automatica

Aula 12: Vetorizacdo de Imagens

Aula 13: Tipos de Cores e Pinturas (conceitos basicos)

Aula 15: Texto 3D

Aula 16: Desenho 3D

Aula 19: Projeto 3

O que é?

Adobe Photoshop é um software caracterizado como editor de imagens bidimensionais do




Aula 1: Conhecendo o Photoshop

mesclagem.

Aula 4: Formas basicas

vermelhos

Aula 7: Ferramentas de selecdo 2: Caneta, Lacos, Letreiros.

Aula 13: Ajustes de imagem (brilho/contraste, niveis, Matiz/saturacao)

Aula 14: Ajustes de imagem 2 (Preto e Branco, Filtro de fotos)

Aula 17: Efeito Dupla Exposic¢édo

Aula 18; Efeito Desintegracdo

Aula 20: Projeto: Criando um cartdo de visitas

Modulo 5 —Google Adwords




v Aula 1: Como utilizar o Google Adwords

completa para quem ja atua ou quem quer adquirir experiéncia na area de vendas, facilitando

assim a sua colocacdo e crescimento neste mercado de trabalho tdo carente de profissionais

Aula 2: Tipos de Clientes |
Aula 3: Tipos de Clientes Il

Aula 6: Objetivos e Metas Profissionais
Aula 7: Fechamento da Venda

Aula 8: Marketing de Relacionamento

DURACAO

v’ Carga horéaria: 118 horas

v Néo ha pré-requisitos para esse curso, sugere-se ter Ensino Médio completo (ndo

obrigatdrio).







